Doorwisell  CRECIMIENTO EMPRESARIAL

HUMAN INTELLIGENCE REAL . "4 )
Profundizacién y levantamiento detallado de necesidades

B} conTRroL DE LA FicHA Ed oatos GEnerALES
Fecha: v/ S Hora: __ Nombre completo:
Comautoeiak Teléfono: Correo electrénico:
Referencia No. de la consulta:
Canal de seguimiento: Ciudad: Estado:
[J Llamada [ WhatsApp [[] Correo electrénico Mejor horario para contacto:
[] Otro:
E CONTEXTO ACTUAL DEL NEGOCIO n OBJETIVO PRINCIPAL DE ESTA FICHA
Nombre del negocio o proyecto: [C] Hacer crecer ventas [[] Organizar el negocioc  [] Acceder a financiamiento
Actividad econémica principal: [] Proteger el negocio [J Mejorar procesos ] otre:

Etapa actual del negocio:

Explique brevemente su prioridad actual:
;Cuenta con empresa formalizada? O si ] Ne

ﬂ SITUACION ACTUAL Y NECESIDADES PERCIBIDAS

Principales retos del negocio:

Oportunidades de crecimiento identificadas:

Recursos o apoyos que considera necesarios:

Bl 1DENTIFICACION ESPECIFICA DE NECESIDADES

Mecesidad detectada Prioridad Abrir propuesta / andlisis

‘ 1. Estructura y formalizacion [0 Baja [J Media [] Alta Osi ONo |
I 2. Proteccién del negocio . O Baja [0 Media [ Alta Osi O No .
3. Crédito y financiamiento O Baja [J Media [J Alta O si [J No

4. Ventas y crecimiento . . (0 Baja [ Media [ Alta - O si [0 No
‘ 5. Procesos y organizacion . . (0 Baja [J Media [] Alta - O si ] No
‘ 6. Alianzas estratégicas . . [0 Baja [ Media [J Alta - O si ] No
INFORMACION COMPLEMENTARIA PARA AVANZAR H OBSERVACIONES GENERALES DEL CONSULTOR

Presupuesto estimado o rango de inversién:

Tiempo en el que desea tomar accién: : — e T —— — A —
[J Inmediato [J 1-3 meses [J 3-6 meses [J Més adelante
Observaciones del cliente sobre inversién, urgencia o implementacién:

EJ ResuLTADO DE LA EVALUACION INICIAL PROXIMO PASO
- : i : Accidn acordada:
Inte | del cliente: M It Alt Med B
Sodad S b S 0 Muyso [ L O Bajo [] Presentar opciones [] Sclicitar informacién adicional
Nivel de disposicién para avanzar: [[] Agendar nueva reunién O Otre:
[ Listo para comenzar [[] Evaluando opciones [} Solo informacién Fecha tentativa: ___ / / Hora:

Responsable del préximo contacto:
Medio de seguimiento:
[ Teléfono [ WhatsApp [ Correo electrénico O Otre:

Factibilidad inicial percibida: [ Ana ] Media [] Baja

RESUMEN EJECUTIVO — CRECIMIENTO EMPRESARIAL

Resumen de hallazgos y proximos pasos clave:

DoorWiSell + INTELIGENCIA HUMANA REAL + Crecimiento Empresarial
Una venta hecha con sabiduria a la puerta de su casa.



