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HUMAN INTELLIGENCE REAL

L]

PLANIFICACION FINANCIERA PERSONAL

Profundizacion y levantamiento detallado de necesidades

¥ conTROL DE LA FICHA

Fecha: / / Hora:

Consultor(a):

Referencia No. de la consulta:

Canal de seguimiento:

[J vamada [] WhatsApp  [] Correo electrénica ] Otro: _
[E} CONTEXTO FINANCIERO GENERAL
Ingresos principales del hogar:
;Cuenta con presupuesto organizado? []Si [] No
;Tiene metas financieras definidas? Osi [ONe

Situacion actual de ahorro o proteccién patrimonial:

B} DpATOS GENERALES

Nembre completo:
Teléfono: Correo electrénico:
Ciudad: Estado:

Mejor horario para contacto:

n OBJETIVO PRINCIPAL DE ESTA FICHA
[] Organizar mis finanzas [J Crear fondo de emergencia

[ Proteger patrimonio [J Educacién / metas futuras

Explique brevemente su prioridad actual:

[J Planificar retiro

J otre:

B SITUACION ACTUAL Y NECESIDADES PERCIBIDAS

Principales preocupaciones financieras:

Compromisos o deudas relevantes:

Metas financieras a corto y medianc plazo:

B IDENTIFICACION ESPECIFICA DE NECESIDADES

Area

1. Presupuesto y flujo de caja

Necesidad detectada

2. Fondo de emergencia
. 3. Retiro / jubliacién
- 4. Educacién / metas futuras
' 5. Anualidades / acumulacién

6. Proteccion patrimonial

INFORMACION COMPLEMENTARIA PARA AVANZAR

Presupuesto estimado o rango de inversion:

Tiempo en el que desea tomar accién:
(] Inmediato [] 1-3 meses [J 3-6 meses
Observaciones del cliente sobre claridad, costo o urgencia:

[] Mas adelante

B} RESULTADO DE LA EVALUACION INICIAL

Interés general del cliente: [ ] Muyalte [ Alte [ ] Medio [ Bajo

Nivel de disposicién para avanzar:

[:] Listo para comenzar [] Evaluando cpciones D Solo informacion

Factibilidad inicial percibida: [ Alta [ Media O Baja

RESUMEN EJECUTIVO — PLANIFICACION FINANCIERA PERSONAL

Prioridad
| O Baja [JMedia []Ana I"g
[JBaja []Media []Alta |
0 Baja [ Media []Aka |
| [0 Baja [] Media [] Alta |
- [J Baja [ Media [] Alta |
I' [0 Baja [ Media [] Alta .

B OBSERVACIONES GENERALES DEL CONSULTOR

Osi
O si
O si
O si
O si
Osi

Abrir propuesta / analisis

[ Ne
O No
[ No
[ Ne
[ No
] No

E0 PrOXiMO PASO
Accién acordada:

[[] Presentar opciones

[[] Agendar nueva reunién

[[] selicitar informacién adicional
[ otre:

Fecha tentativa: / J Hora:

Responsable del proximo contacto:

Medio de sequimiento: [ Teléfona [] WhatsApp [] Correo electrénico [ Otro: | 2

Resumen de hallazgos y proximos pasos clave:

DoorWiSell

» INTELIGENCIA HUMANA REAL < Planificacion Financiera Personal

Una venta hecha con sabiduria a la puerta de su casa.



