DoorW:Sell

HUMAN INTELLIGENCE REAL

CONTROL DE LA FICHA

Fecha: / / Hora:

Consultor(a):

Referencia No. de la consulta:

Canal de seguimiento:
[J Uamada ] WhatsApp
[ otre:

[ Correo electrénico

EJ conTEXTO ACTUAL DE PROTECCION

Estado familiar / dependientes:

Protecciones actuales que posee:

[J No

¢Cuenta con pélizas vigentes? [ Si

Comparniias actuales (si aplica):

SEGUROS Y PROTECCION

Profundizacion y levantamiento detallado de necesidades

Ed DaTOS GENERALES

Nombre completo:

Teléfono: Correo electrénico:

Ciudad: Estado:

Mejor horario para contacto:

I} 0BJETIVO PRINCIPAL DE ESTA FICHA
[ Proteccién de ingresos

[J Hogar

[ Proteccién para mi familia
O Auto
[J Otre:

Explique brevemente su prioridad actual:

[] Gastes finales

[] Proteccién comercial

B SITUACION ACTUAL Y RIESGOS PERCIBIDOS

Principales preocupaciones de proteccion:

Eventos recientes o cambios importantes:

Personas o bienes que desea proteger:

n IDENTIFICACION ESPECIFICA DE NECESIDADES

Necesidad detectada Prioridad Abrir propuesta / anélisis
1. Vida | (0 Baja [ Media [] Alta O si [ No l
2. Proteccion de ingresos [ Baja [J Media [ Alta [ si [ Ne ‘
3. Gastos finales . % | O Baja [ Media [] Alta O si [ Ne ‘
_4. Seguros de auto | (O Baja [ Media [J Alta Osi [] Ne |
5. Segu;c—s de hogar RETATE | TR NFRE EE 7 D.Baja [J Media [J Alta O si [ Ne
6. Proteccién comercial (O Baja [J Media [] Alta O si [ Ne

INFORMACION COMPLEMENTARIA PARA AVANZAR B OBSERVACIONES GENERALES DEL CONSULTOR

Presupuesto estimado o rango de inversién:

Tiempo en el que desea tomar accion:
[ Inmediato [ 1=3 meses [J 3-6 meses
Observaciones del cliente sobre cobertura, costo o urgencia:

[] Mas adelante

PROXIMO PASO
Accion acordada:

[[] Presentar opciones
[[] Agendar nueva reunidn

n RESULTADO DE LA EVALUACION INICIAL

[ Medio [ Bajo

Interés general del cliente: [] Muyalte [ Alto
[ solicitar informacién adicional

O otre:
Fecha tentativa: ! ! Hora:

Nivel de disposicién para avanzar:

[[] Evaluando opciones [ Solo informacién

O Ala

[J Listo para comenzar

Responsable del préximo contacto:
Medio de seguimiento: [] Teléfono [] Whatsapp [] Correo electronico [] Otro:

Factibilidad inicial percibida: [0 Media [J Baja

RESUMEN EJECUTIVO — SEGUROS Y PROTECCION

Resumen de hallazgos y préximos pasos clave:

DoorWiSell « INTELIGENCIA HUMANA REAL « Seguros y Proteccidn
Una venta hecha con sabiduria a la puerta de su casa.



