DoorWiSell

HUMAN INTELLIGENCE REAL

~ CONSULTA 360° DOORWISELL

Formulario inicial de conocimiento e identificacion de necesidades

CONTROL DE LA CONSULTA

Fecha: ! / Hora:
Consultor(a):
ID de consulta:
Canal de contacto:
[ Referido [ Red social ] WhatsApp
[ vamada [ Evento [ otro:
B PerFiL GENERAL
Estado civil:  [] Soltero(a) [JCasado(a) [ Unién libre
(] Divorciado(a) [] Viudofa)
Dependientes a cargo: (Cantidad)
Nivel educative mas alto alcanzado:
Idioma principal: [] Espaiiol O inglés [ otre:

H MOTIVO PRINCIPAL DE LA CONSULTA

Seleccione el motivo principal: [ Proteccién para mi familia

[] Regularizar mi situacién migratoria

Explique brevemente su motive principal:

O Mejorar mi salud y bienestar

E DATOS GENERALES

MNombre completo:

Fecha de nacimiento: ____ / ____/ Edad:

Teléf Correo electrénico:

Direccidén:

Ciudad: Estado: Cédigo postal:

Mejer herario para contacto:

n SITUACION LABORAL Y ECONOMICA GENERAL

Ocupacion / Profesion:

Situacion laboral actual:
[J Empleadofa) [ Independiente

Nombre de la empresa / Empleador:

[J Empresariofa) [ Desempleado(a) [ Otro:

Ingresos mensuales aproximados: ] Menos de $2,500 [[] $2.500 - $5,000 [ $5.001 - $10,000

[J510,001 - $20,000 [ Mas de $20,000 [ Prefiero no decir
Estabilidad de ingresos: []Baja [ Media [ aita
(Tiene deudas actuales? []Si [JMNe  Nivel de endeudamiento percibido: [] Bajo [] Medio [ Alto

[[] Hacer crecer mi negocio
[ Otrex:

[] Planificar mis finanzas

[[] Desarrollarme personal y profesionalmente

H IDENTIFICACION INICIAL DE NECESIDADES

Necesidad detectada Prioridad Abrir ficha especifica

1. Seguros y Proteccion I O Baja [ Media [1Alta Osi [ Neo
2. Salud, Dental y Bienestar ! OBaja (OMedia [JARa Osi  ONe
3. Planificacién Financiera Persanal Oeaja [ Meda [JAta Osi [ONe
4. Crecimiento Empresarial | (O Baja [ Media [1Aita Osi O Ne
5. Servicios Migratorios | O gaja [JMedia [Jata | Osi ONo

e e e i o | et e i i S
6. Coaching, Consultoria y Formacién | O eaja [ Media []Ala Osi ONe

ASPECTOS GENERALES PARA AVANZAR n OBSERVACIONES GENERALES DEL CONSULTOR

£Qué espera lograr con nuestra asesoria?

¢Cudl es su principal preccupacién actualmente?

£Qué resultados considera importantes a corto plazo (3-6 meses)?

¢Qué tan pronto desea iniciar acciones? [ Inmediato [] 1-3meses [ 3-6meses [] Mis de 6 meses

B ResuLTADO DE LA CONSULTA INICIAL E proxiMo PASO

Interés general del cliente: Accién acordada:
[ Muy aite [ aite O Medio O Baje [ Enviar informacién  [] Agendar reunion ] Abrir ficha especifica [] Otra:

Nivel de disposicién para avanzar: Fecha tentativa: / / Hora:
[ Listo para comenzar [] Considerando opciones [[] Solo informacién Responsable del préximo contacto:

Comentarios sobre el interés y disposicién: Medio de seguimiente: [ Teléfere [ WhatsApp  [] Correo electrénice  [] Otrex

RESUMEN EJECUTIVO — CONSULTA 360°

Resumen de necesidades y proximos pasos clave:

DoorWiSell « INTELIGENCIA HUMANA REAL - Consulta 360°
Una venta hecha con sabiduria a la puerta de su casa.



